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1. паспорт  ПРОГРАММЫ УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ

ОП.11 Организация и технология розничной торговли
1.1. Область применения программы


Рабочая программа учебной дисциплины является частью основной образовательной программы  по профессиям: 18494 Слесарь по контрольно-измерительным приборам и автоматики;  Продавец непродовольственных товаров.
1.2. Место учебной дисциплины в структуре программы подготовки квалифицированных рабочих, служащих: общепрофессиональная  дисциплина  входит в профессиональный учебный цикл.
1.3. Цели и задачи учебной дисциплины – требования к результатам освоения дисциплины:

Цель дисциплины – научить первоначальным навыкам организации торговли и применения Закона «О защите прав потребителей» при обслуживании покупателей.

Задачи:

- формирование знаний о формах и методах организации и технологии розничной торговли;

- формирование навыков эффективного использования правил торговли и Закона «О защите прав потребителей» при организации розничной торговли и обслуживании покупателей.

В результате освоения дисциплины обучающийся должен уметь:

 - устанавливать вид и тип предприятия торговли по идентифицирующим признакам;

 - определять критерии конкурентоспособности на основе покупательского спроса;

-  применять правила торгового обслуживания и правила торговли в профессиональной деятельности.
В результате освоения дисциплины обучающийся должен знать:

- услуги розничной торговли, их классификацию и качество;

- виды розничной торговой сети и их характеристику;

- типизацию и специализацию розничной торговой сети;

- особенности технологических планировок предприятий торговли;

- основы маркетинговой деятельности и менеджмента в торговле;

- основы товароснабжения в торговле;
- основные виды тары и тароматериалов, особенности тарооборота;
- технология приемки, хранения, подготовки товаров к продаже, размещения и выкладки;

- правила торгового обслуживания и торговли товарами;
- требования к обслуживающему персоналу;

- нормативную документацию по защите прав потребителей.

Освоение учебной дисциплины способствует формированию и развитию общих, профессиональных   компетенций и личностных результатов:

	Результаты обучения (развитие общих компетенций)
	Содержание компетенции

	Код
	Наименование
	

	ОК.1
	Понимать сущность и 
социальную значимость будущей профессии,

проявлять к ней устойчивый 
интерес.
	Демонстрирует устойчивый интерес к будущей профессии, выражающейся в:

-высокой мотивации,

-стремлении к непрерывному профессиональному росту,

твердом намерении трудоустроиться по окончании обучения по получаемой профессии

	ОК.2
	Организовывать собственную деятельность, исходя из цели и способов ее достижения, определенных руководителем
	-Результативность профессиональной деятельности как следствие точного применения выбранных 
руководителем методов и средств решения 
поставленных профессиональных задач;

-исполнительская дисциплина;

-в отсутствии руководителя, в случае самостоятельного выбора целевых и смысловых установок для своих действий и поступков, способность принимать решение.

	ОК.5
	Использовать информационно-коммуникационные технологии в

профессиональной деятельности
	Точность и скорость выполнения поиска по различным источникам информации, включая электронные.

	ОК 7
	Соблюдать правила реализации товаров в соответствии с действующими санитарными нормами и правилами, стандартами и Правилами продажи товаров.
	Соблюдает правила продажи товаров. Ориентируется  в санитарно нормативных документах, соблюдает  правила и  стандарты

	ПК 1.1 


	Проверять качество, комплектность, количественные характеристики непродовольственных товаров.
	Иметь практический опыт: обслуживания покупателей, продажи различных групп непродовольственных товаров

Уметь: оценивать качество по органолептическим показателям;

консультировать о свойствах и правилах эксплуатации товаров.

Знать: показатели качества, дефекты, градации качества, упаковку, маркировку и хранение непродовольственных товаров, назначение, 

	ПК 1.2


	Осуществлять подготовку, размещение товаров в торговом зале и выкладку на торгово-технологическом оборудовании
	Иметь практический опыт: организации подготовки, размещения товаров в торговом зале и выкладку на торгово-технологическом оборудовании.

Уметь: расшифровывать маркировку, клеймение и символы по уходу.

Знать: факторы, формирующие и сохраняющие потребительские свойства товаров различных товарных групп; классификацию и ассортимент различных товарных групп непродовольственных товаров.

	ПК 2.1
	Осуществлять приемку товаров и контроль за наличием

необходимых сопроводительных документов на поступившие товары.
	Иметь практический опыт: Осуществлять приемку товаров на основании «Инструкции о порядке приемки продукции производственно-технического назначения и товаров народного потребления по количеству».
Уметь: проверять  соответствие маркировки с данными указанными в сопроводительном документе.
Знать: правила заполнения  сопроводительных  документов.

	ПК 2.3
	Обслуживать покупателей, консультировать их о пищевой ценности, вкусовых особенностях и свойствах отдельных продовольственных товаров
	Иметь практический опыт: обслуживания покупателей и продажи различных групп продовольственных товаров.

Уметь: идентифицировать различные группы, подгруппы и виды продовольственных товаров, производить подготовку измерительного, механического, технологического контрольно-кассового оборудовании.

Знать: классификацию групп, подгрупп и видов продовольственных товаров; особенности пищевой ценности пищевых продуктов; ассортимент и товароведные характеристики основных групп продовольственных товаров;

Закон о защите прав потребителей, правила охраны труда. 

	ПК 3.2
	Проверять платежеспособность государственных денежных знаков
	Иметь практический опыт: проверки платежеспособности государственных денежных знаков.

Уметь: распознавать платежеспособность государственных денежных знаков.

Знать: правила расчетов и обслуживания покупателей; признаки платежеспособности государственных денежных знаков, порядок получения, хранения и выдачи денежных средств, отличительные признаки платежных средств безналичного расчета.

	ПК 3.3
	Проверять качество и количество продаваемых товаров, качество

упаковки, наличие маркировки, правильность цен на товары и услуги.
	Иметь практический опыт: проверки качества и количества продаваемых товаров, правильности цен на товары и услуги.

Уметь: обеспечивать товародвижение и принимать товары по количеству и качеству.
Знать: показатели качества различных групп продовольственных товаров; дефекты продуктов; особенности маркировки, упаковки и хранения отдельных групп продовольственных товаров.

	ПК 3.4
	Оформлять документы по кассовым операциям
	Иметь практический опыт: заполнения  документов для составления кассового отчета, согласно установленному алгоритму. Заполнение книги кассира-операциониста, расходных и приходных кассовых ордеров в соответствии с правилами ведения кассовых операций.
Уметь: оформлять документы по кассовым операциям.
Знать: правила оформления документов по кассовым операциям,
правила заполнения сопроводительных  документов. 

	ЛР 1.
	Осознающий себя гражданином и защитником великой страны
	Соблюдать свои права и обязанности перед обществом; уважать историю своей Родины, проявлять гражданскую позицию и ответственность

	ЛР 2.
	Проявляющий активную гражданскую позицию, демонстрирующий приверженность принципам честности, порядочности, открытости, экономически активный и участвующий в студенческом и территориальном самоуправлении, в том числе на условиях добровольчества, продуктивно взаимодействующий и участвующий в деятельности общественных организаций.
	Демонстрировать свою приверженность принципам честности, порядочности, открытости, здоровому образу жизни и высокому уровню культуры здоровья обучающихся.

	ЛР 7.
	Осознающий приоритетную ценность личности человека; уважающий собственную и чужую уникальность в различных ситуациях, во всех формах и видах деятельности.
	Проявлять мировоззренческие установки на готовность молодых людей к работе на благо Отечества

	ЛР 8.
	Проявляющий и демонстрирующий уважение к представителям различных этнокультурных, социальных, конфессиональных и иных групп. Быть сопричастным к сохранению, преумножению и трансляции культурных традиций и ценностей многонационального российского государства.
	Взаимодействовать с людьми самого разного статуса, этнической, религиозной принадлежности и в многообразных обстоятельствах, отсутствие социальных конфликтов среди обучающихся, основанных на межнациональной, межрелигиозной почве

	ЛР 13
	Соблюдающий в своей профессиональной деятельности этические принципы: честности, независимости, профессионального скептицизма, противодействия коррупции и экстремизму, обладающий системным мышлением и умением принимать решение в условиях риска и неопределенности
	Отсутствие факторов проявления идеологии терроризма и экстремизма, участвует в реализации просветительских программ

	ЛР 14
	Готовый соответствовать ожиданиям работодателей: проектно-мыслящий, эффективно взаимодействующий с членами команды и сотрудничающий с другими людьми, осознанно выполняющий профессиональные требования, ответственный, пунктуальный, дисциплинированный, трудолюбивый, критически мыслящий, нацеленный на достижение поставленных целей; демонстрирующий профессиональную жизнестойкость
	Участвовать в конкурсах профессионального мастерства, олимпиадах по профессии, викторинах, в предметных неделях, в исследовательской и проектной работе взаимодействовать  в  учебном коллективе. 

	ЛР 15 
	Открытый к текущим и перспективным изменениям в мире труда и профессий
	Демонстрировать интерес к будущей профессии, проявление высокопрофессиональной трудовой активности

	ЛР 16
	Имеющий потребность в создании положительного имиджа колледжа
	Демонстрировать навыки межличностного делового общения, социального имиджа


1.4. Количество часов на освоение программы учебной дисциплины:
максимальной учебной нагрузки обучающегося 144 часов, в том числе:

-обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 96 часа;

-внеаудиторной самостоятельной работы обучающегося 48 часов.

2. СТРУКТУРА И  СОДЕРЖАНИЕ УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ
2.1. Объем учебной дисциплины и виды учебной работы
	Вид учебной работы
	Объем часов

	Максимальная учебная нагрузка (всего)
	144

	Обязательная аудиторная учебная нагрузка (всего) 
	96

	в том числе:
	

	     практические занятия
	38

	Самостоятельная работа обучающегося (всего)
	48

	Итоговая аттестация в форме дифференцированного зачета  


2.2. Тематический план и содержание учебной дисциплины 
	Наименование разделов и тем
	Содержание учебного материала, лабораторные и практические работы,
самостоятельная работа обучающихся
	Объем часов
	Уровень освоения

	1
	2
	3
	4

	Раздел 1. Розничная торговая сеть
	20
	

	Тема 1.1 Введение 
	Содержание учебного материала
	4
	

	
	1
	Понятие о торговли и её сущность
	4
	2

	
	2
	Задачи, формы и роль торговли на современном этапе
	
	2

	Тема 1.2 Характеристика розничной торговой сети
	Содержание учебного материала
	16
	

	
	1
	Понятие о видах розничной торговой сети и их характеристика
	6
	2

	
	2
	Специализация и типизация розничных торговых предприятий
	
	2

	
	3
	Организационно-правовые формы розничных торговых предприятий
	
	2

	
	Тематика практических занятий
	
	

	
	Практическое занятие № 1
 Размещение розничных торговых предприятий
	2
	

	
	Внеаудиторная самостоятельная работа
Подготовка реферата на тему: «Магазины за рубежом»
 «Размещение розничных торговых предприятий»
	8
	

	Раздел 2. Устройство и планировка магазинов
	10
	

	Тема 2.1 Виды, состав и взаимосвязь торговых помещений
	Содержание учебного материала
	10
	

	
	1
	Виды, состав и взаимосвязь торговых зданий и сооружений 
	6
	2

	
	2
	Виды и классификация торговых зданий и сооружений
	
	2

	
	Тематика практических занятий
	
	

	
	Практическое занятие № 2

Виды и классификация торговых зданий и сооружений
	4
	

	Раздел 3. Маркетинг в торговле
	20
	

	Тема 3.1.  
Маркетинг в торговле
	Содержание учебного материала 
	20
	

	
	1
	Маркетинговая деятельность в торговле
	8
	2

	
	2
	Цели и задачи маркетинговой деятельности в торговле
	
	2

	
	3
	Методы изучения покупательского спроса
	
	2

	
	Тематика практических занятий
	
	

	
	Практическое занятие № 3
Методы изучения покупательского спроса
	4
	

	
	Внеаудиторная самостоятельная работа
Конспект-схема  «Структура маркетинга»,  «Формирование ассортимента товаров в розничной торговле», «Реклама, как метод стимулирования продажи товаров»
	8
	

	Раздел 4. Технология снабжения и закупки товаров
	24
	

	Тема 4.1. 

Основы товароснабжения в торговле
	Содержание учебного материала
	24
	

	
	1
	Основы товароснабжения. Сущность и значение закупочной работы.
	4
	2

	
	Тематика практических занятий
	
	

	
	Практическое занятие № 4
Организация и технология товароснабжения и закупки товаров
	4
	

	
	Практическое занятие № 5
Сопроводительные документы на доставляемые автотранспортом товары
	4
	

	
	Практическое занятие № 6 

Заявка на завоз товаров в магазин
	4
	

	
	Внеаудиторная самостоятельная работа
Конспект-схема по теме: Снабжение и закупка товаров
	8
	

	Раздел 5. Тары и тарные операции в магазине
	18
	

	Тема 5.1. Тары и тарные операции в магазине
	Содержание учебного материала
	18
	

	
	1
	Тары и тарные операции в магазине. Основные виды тары и тароматериалов, требования к ним. 
	6
	2

	
	Тематика практических занятий
	
	

	
	Практическое занятие № 7 

Требования к качеству тары
	4
	

	
	Внеаудиторная самостоятельная работа

Конспект-схема на тему: Классификация тары
	8
	

	Раздел 6. Организация и технология приемки товаров
	10
	

	Тема 6.1. 

Технология приёмки товаров в магазине
	Содержание учебного материала
	10
	

	
	1.   Приемка товаров по количеству и качеству
	6
	2

	
	Тематика практических занятий
	
	

	
	Практическое занятие № 8
Акты на установленное расхождение в количестве и качестве
	4
	

	Раздел 7. Организация и технология хранения, подготовки товаров к продаже их размещения и выкладки
	20
	

	Тема 7.1. Организация и технология хранения, подготовки товаров к продаже их размещения и выкладки
	Содержание учебного материала
	20
	

	
	1
	Технология приёмки товаров в магазине. Порядок подготовки товаров к продаже
	8
	2

	
	2
	Правила размещения и выкладки товаров
	
	2

	
	3
	Основы и технологии мерчендайзинга
	
	2

	
	Тематика практических работ
	
	

	
	Практическое занятие № 9
Технология предварительной подготовки товаров к продаже. 
	4
	

	
	Внеаудиторная самостоятельная работа

Подготовить «Выкладка товаров в торговом зале», «Товарные потери», «Хранение товаров в магазине», «Нестандартные способы размещения и выкладки товаров в торговом предприятии»
	8
	

	Раздел 8. Организация и технология продажи товаров и обслуживания покупателей
	20
	

	Тема 8.1 Организация и технология продажи товаров и обслуживания покупателей
	Содержание учебного материала
	20
	

	
	1
	Правила торгового обслуживания и торговли товарами
	8
	2

	
	2
	Культура обслуживания покупателей
	
	2

	
	3
	Нормативная документация по защите прав потребителей
	
	2

	
	Тематика практических работ
	
	

	
	Практическое занятие № 10
Решение ситуационных задач по Закону «О защите прав потребителей». 
	4
	

	
	Внеаудиторная самостоятельная работа

Реферат на тему:  Закон «О защите прав потребителей», значение в торговле
	8
	

	Дифференцированный зачет
	2
	

	Максимальная учебная нагрузка (всего)
	144
	

	Обязательная аудиторная учебная нагрузка (всего)
	96
	

	Внеаудиторная самостоятельная работа обучающегося (всего)
	48
	


Для характеристики уровня освоения учебного материала используются следующие обозначения:

1. – ознакомительный (узнавание ранее изученных объектов, свойств); 

2. – репродуктивный (выполнение деятельности по образцу, инструкции или под руководством)

3. – продуктивный (планирование и самостоятельное выполнение деятельности, решение проблемных задач)

3. условия реализации программы УЧЕБНОЙ  дисциплины
3.1. Требования к минимальному материально-техническому обеспечению

Учебный кабинет организации и технологии розничной торговли
Оборудование учебного кабинета:

1. Рабочие столы преподавателя и обучающихся

2. Стулья

3. Стеллажи

4. Образцы, плакаты

Техническое оснащение:

1. Персональный компьютер

2. Мультимедийный проектор

3. Торговый инвентарь

Информационное обеспечение обучения
Основные источники:

1. Абоимова, Н. Э. Организация и технология розничной торговли: учебник.- М.: Академия, 2021.- 256 с.

2. Морозова, М. А. Работа на контрольно-кассовой технике и расчёты с покупателями: учебник.- М.: Академия, 2021.- 192 с.

Дополнительные источники:

1. Муравина, И. В. Основы товароведения: учебное пособие.- 3-е изд., стер.- М.: Академия, 2010.- 244 с.

2. Моисеенко, Н. С. Товароведение непродовольственных товаров: учебник.- 5-е изд., доп. и перер.- Ростов н/Д.: Феникс, 2009.- 379 с.

3. Рубцова, Л. И. Продавец: учебное пособие.- 7-е изд., перер. и доп.- Ростов н/Д.: Феникс, 2009.- 471 с.

4. Голубенко, О. А., Новопавловская, В. П., Носова, Т. С. Товароведение непродовольственных товаров : учебное пособие. - М.: Альфа-М: ИНФРА-М, 2007. - 336 с.
Электронные издания (информационные ресурсы):

1. Современная торговля: вопросы конкурентоспособности и социальной политики : монография / Л.А. Брагин, Г.Г. Иванов, С.Л. Орлов [и др.] ; под общ. ред. д.э.н., проф. С.Л. Орлова. — М. : ИД «ФОРУМ» : ИНФРА-М, 2019. — 192 с. - Режим доступа: http://znanium.
2. Розничная торговля в России: Монография / Баженов Ю. К. - М.: НИЦ ИНФРА-М, 2017. - 239 с. - Режим доступа: http://znanium.

3. Организация торговли : учебник / С.И. Жулидов. -М.: ИД «ФОРУМ» : ИНФРА-М, 2018. — 352 с. - Режим доступа: http://znanium.

4. Технологическое оборудование предприятий общественного питания и торговли : учебник / К.Я. Гайворонский, Н.Г. Щеглов. — 2-е изд., перераб. и доп. — М. : ИД «ФОРУМ» : ИНФРА-М, 2018. — 480 с. : - Режим доступа: http://znanium.

5. Технологическое оборудование предприятий общественного питания и торговли : практикум / К.Я. Гайворонский. — М. : ИД «ФОРУМ» : ИНФРА-М, 2018. — 104 с. - Режим доступа: http://znanium.

7. Стратегия организации торговли: Учебное пособие / Пигунова О.В., Бондаренко О.Г. - Мн.:Вышэйшая школа, 2017. - 174 с.: - Режим доступа: http://znanium.

8. Правила торговли / Сафонов М. Н. - 12-е изд. - М.: ИЦ РИОР, НИЦ ИНФРА-М, 2016. - 57 с.: - Режим доступа: http://znanium.
9. Оптовая торговля: Учебное пособие / Г.Г. Иванов, А.Ф. Никишин, С.С. Шипилова. - М.: ИД ФОРУМ: НИЦ ИНФРА-М, 2013. - 96 с. Режим доступа: http://znanium.com/

10. Розничная торговля в России: Монография / Ю.К. Баженов. - М.: ИНФРА-М, 2011. - 239 с. Режим доступа: http://znanium.com/

4. Контроль и оценка результатов освоения УЧЕБНОЙ Дисциплины

	Результаты обучения
	Критерии оценки
	Формы и методы оценки

	1
	2
	3

	Умения:
	Правильность, полнота
выполнения заданий,
точность формулировок,
точность расчетов,
соответствие требованиям
методов, техник,
последовательностей действий. Точность оценки.
Соответствие
требованиям инструкций,
регламентов.
Рациональность 
действий.
	Устный опрос;

оценка выполнения практических 
заданий;

оценка выполнения самостоятельных 
работ;

дифференцированный зачет.



	 устанавливать вид и тип предприятия 
торговли по идентифицирующим 
признакам;
	
	

	определять критерии 
конкурентоспособности на основе 
покупательского спроса;
	
	

	применять правила торгового 
обслуживания и правила 

торговли в профессиональной 
деятельности.


	
	

	Знания:
	Полнота ответов, точность формулировок, не менее 70% правильных ответов.

Актуальность темы, адекватность результатов 
поставленным целям, полнота ответов, точность 
формулировок, 
адекватность применения профессиональной терминологии.
	Устный опрос;

оценка выполнения практических 
 заданий;

оценка выполнения самостоятельных 
работ; 

дифференцированный зачет.



	услуги розничной торговли, их 
классификацию и качество;
	
	

	виды розничной торговой сети и их 
характеристику;
	
	

	типизацию и специализацию розничной торговой сети;
	
	

	особенности технологических 
планировок предприятий торговли;
	
	

	основы маркетинговой деятельности и менеджмента в торговле;
	
	

	основы товароснабжения в торговле;
	
	

	основные виды тары и тароматериалов, особенности тарооборота;
	
	

	технология приемки, хранения,     

 подготовки товаров к продаже, 
размещения и выкладки;
	
	

	правила торгового обслуживания и 
торговли товарами;
	
	

	требования к обслуживающему 
персоналу;
	
	

	нормативную документацию по защите прав потребителей.
	
	



Формы и методы контроля и оценки результатов обучения позволяют проверять обучающихся не только сформированность профессиональных компетенций, но и развитие общих компетенций и личностных результатов.
	Результаты освоения (развитие общих компетенций)
	Основные показатели результатов подготовки
	Формы и методы контроля и оценки

	ОК.1 Понимать сущность и социальную значимость будущей профессии, проявлять к ней устойчивый интерес.
	Объяснение сущности и социальной значимости избранной специальности; объяснение сущности и социальной значимости избранной специальности.
	Тестирование, устный опрос, контрольные 
работы.

	ОК.2 Организовывать собственную деятельность, исходя из цели и способов

ее достижения, определенных руководителем
	Обоснование постановки цели, выбора и применения методов и способов решения профессиональных задач;

демонстрация эффективности и качества выполнения профессиональных задач.
	Тестирование, устный опрос, контрольные 
работы.

	ОК.5 Использовать информационно-коммуникационные технологии в профессиональной деятельности
	Демонстрация умений использовать информационно-коммуникационные технологии в профессиональной деятельности.
	Тестирование, устный опрос, контрольные работы.

	ОК 7 Соблюдать правила реализации товаров в соответствии с действующими санитарными нормами и правилами, стандартами и Правилами продажи товаров.
	Соблюдает правила продажи товаров. Ориентируется  в санитарно нормативных документах, соблюдает  правила и  стандарты
	оценка результатов выполнения самостоятельной работы, устный  опрос

	ПК 1.1  Проверять качество, комплектность, количественные характеристики непродовольственных товаров.
	Умение обслуживания покупателей, проверки качество, комплектность, количественные характеристики непродовольственных товаров.
	Оценка выполнения практических работ

	ПК 1.2 Осуществлять подготовку, размещение товаров в торговом зале и выкладку на торгово-технологическом оборудовании
	Умение осуществлять подготовку, размещение товаров в торговом зале и выкладку на торгово-технологическом оборудовании
	Оценка выполнения практических работ

	ПК 2.1 Осуществлять приемку товаров и контроль за наличием

необходимых сопроводительных документов на поступившие товары.
	Умение осуществлять приемку товаров и контроль за наличием

необходимых сопроводительных документов на поступившие товары.
	Оценка выполнения практических работ

	ПК 2.3 Обслуживать покупателей, консультировать их о пищевой ценности,

вкусовых особенностях и свойствах отдельных продовольственных товаров
	Умение обслуживания покупателей и консультировать их о пищевой ценности, вкусовых особенностях и свойствах отдельных продовольственных товаров
	Оценка выполнения практических работ

	ПК 3.2 Проверять платежеспособность государственных денежных знаков
	Умение проверять платежеспособность государственных денежных знаков. Распознавать платежеспособность государственных денежных знаков.
	Оценка выполнения практических работ

	ПК 3.3 Проверять качество и количество продаваемых товаров, качество упаковки, наличие маркировки, правильность цен на товары и услуги.
	Умение проверять качество и количество продаваемых товаров, качество упаковки, наличие маркировки, правильность цен на товары и услуги.
	Оценка выполнения практических работ

	ПК 3.4 Оформлять документы по кассовым операциям
	Умение оформлять документы по кассовым операциям.
	Оценка выполнения практических работ

	ЛР 1 Осознающий себя гражданином и защитником великой страны
	- Соблюдать свои права и обязанности перед обществом

- проявлять чувство собственного достоинства

- уважать историю своей Родины

- отстаивать честь и достоинство

- уважать людей любых национальностей, живущих в нашей стране

- защищать интересы своей Родины

- проявлять гражданскую позицию и ответственность
	тестирование,

оценка результатов выполнения практической работы

	ЛР 2 Проявляющий активную гражданскую позицию, демонстрирующий приверженность принципам честности, порядочности, открытости, экономически активный и участвующий в студенческом и территориальном самоуправлении, в том числе на условиях добровольчества, продуктивно взаимодействующий и участвующий в деятельности общественных организаций
	-Демонстрировать приверженность принципам честности, порядочности, открытости
	оценка результатов выполнения самостоятельной работы, устный индивидуальный и фронтальный опрос

	ЛР 7 Осознающий приоритетную ценность личности человека; уважающий собственную и чужую уникальность в различных ситуациях, во всех формах и видах деятельности.
	- Проявлять мировоззренческие установки на готовность молодых людей к работе на благо Отечества
	кейс-метод, 

оценка результатов выполнения практической работы

	ЛР 8 Проявляющий и демонстрирующий уважение к представителям различных этнокультурных, социальных, конфессиональных и иных групп. Сопричастный к сохранению, преумножению и трансляции культурных традиций и ценностей многонационального российского государства
	- Взаимодействовать с людьми самого разного статуса, этнической, религиозной принадлежности и в многообразных обстоятельствах
	оценка результатов выполнения самостоятельной работы, устный индивидуальный и фронтальный опрос

	ЛР 13 Соблюдающий в своей профессиональной деятельности этическиепринципы:честности,независимости,профессиональногоскепти-цизма, противодействия коррупции и экстремизму, обладающий системным мышлением и умением принимать решение в условиях

Риска и неопределенности
	-Уметь работать в коллективе;

-Оказывать взаимопомощь.


	оценка результатов выполнения самостоятельной работы, скорость принятия решения в нестандартных ситуациях, возникающих при прохождении практики

	ЛР 14 Готовый соответствовать ожиданиям работодателей: проектно-мыслящий, эффективно взаимодействующий с членами команды и сотрудничающий с другими людьми, осознанно выполняющий профессиональные требования, ответственный, пунктуальный, дисциплинированный, трудолюбивый, критически мыслящий, нацеленный на достижение поставленных целей; демонстрирующий профессиональную жизнестойкость
	-Уметь определять цели для успешной профессиональной деятельности.
	проект, портфолио, результативность участия в студенческих конкурсах, семинарах, конференциях.

	ЛР 15 Открытый к текущим и перспективным изменениям в мире труда и профессий
	-Определять проблемы в гражданской позиции для профессиональной деятельности.

-Находить решения для гражданских проблем.
	портфолио,

достижение высоких результатов при прохождении производственной практики

	ЛР 16 Имеющий потребность в создании положительного имиджа колледжа
	-Применять опыт экологически ориентированной деятельности в жизненных ситуациях и профессиональной деятельности;

-Принимать основы экологической культуры.
	составление личного плана карьерного роста
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